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BOULENS

Pierre-Alain Guriner: le signe de

Ce dynamique patron bouleverse le code des habitudes et féte les vin

St-Gall et Appenzell. Un voyage organisé en compagnie de ses quinze ouvriers.

o «(’est a Uintelligence des
ouvriers que nous devons notre
prospérité, c'est elle que nous
devons cultiver» (Antoine Lecoul-
tre).

Créée en 1988, I'entreprise de
Boulens semble plus que jamais
décidée & marquer son époque en
misant sur la vitalité et la technique.
La réputation du jeune patron n’est
plus & faire. Aprés un apprentissage
de plitrier-peintre chez Fantoli &
Thierrens et quelques années de
pratique, il s’installe 4 son compte.
«J'al loué les locaux et racheté le
matériel. Je n'avais pas beaucoup
d’'argent et les débuts étaient diffici-
les. Mais j'ai eu la chance que les
clients me fassent confiance. A dire
vrai, tout a démarré trés fort».

Répondant aux exigences les plus
élevées en termes d'esthétique et de
qualité, le patron, version moderne,
correspond au style d’aujourd’hui. A
la rigueur il marie chaleur et
humour. 11 s’adapte & toutes les
situations et affiche sa vocation de

téte de file.

Sportif émérite, sous un air de
Jjeune premier, spontané et jovial, il
ne manque pas de détermination.

«J'aime les défis et le foot est ma
deuxiéme vien,

“leur, la passion du hallon ne le
qlitte pas. D'un coup de téte il ne

SPORTS

Volleyball

Motivation = victoire!

Championnat vaudois 4¢ ligue - 6° match
VBC Sunny-Moudon - Aigle 3-2
(26-24; 25-16; 16-25; 27-29; 15-9)

¢ Le mardi 13 novembre 2007, le
VBC Sunny-Moudon recevait le VBC
Aigle.

Le premier set démarre trés fort
pour les deux équipes qui restent au
coude-a-coude au niveau des points.
Au score de 22-22, 1a tension monte.
Lladversaire prend I'avantage avec
22-24. Mais 1'équipe moudonnoise
ne baisse pas les bras et parvient &
égaliser et finir le premier set avec
26-24.

Lors du second set, les joueuses
sont nettement plus tendues que le
précédant. Un temps mort, & 21-14,
pour calmer le jeu et respirer un
peu. Un arrét de jeu gagnant pour le
VBC Sunny-Moudon qui réussit a
mener 2-0.

Les quelques minutes de repos
entre les deux parties n'ont pas été
favorables a I'équipe moudonnoise
qui n'est pas dans le jeu et perd ce 3
set.

Dernier set pour le VBC Sunny-
Moudon? A 17-21, I'équipe moudon-
noise n'a pas dit son dernier mot...
Elle parvient & égaliser 4 22 partout.
Les points défilent au coude-a-
coude jusqu'a ce que le VBC Aigle

marque le dernier point du set (27- |

29).

Premier match en 5 sets (le der-
nier ne va-que jusqu'a 15 points)
pour le VBC Sunny-Moudon. Avec
une motivation exemplaire, il réus-
sit a2 mener le jeu pour atteindre la
victoire 3 a 2.

- Prochains matches
de championnat

— Le vendredi 23 novembre 2007
VBC Sugnens - VBC Sunny-Mou-
don, 4 20h & Grange-Verney

— Le mardi 4 décembre 2007: VBC
Sunny-Moudon - VBC Lausanne,
4 20h30 4 I'Ochette, Moudon

_[VBC Sunny-Moudon/CE]

L'équilibre d’une entreprise repose sur des hommes

Entraineur ou

Echo du commerce

Paudace

gt ans de son entreprise de platrerie-peinture entre

rate jamais son objectif, et les ragots
de derriére les filets partent en cor-

ner. Le sportif reste -

44 ans, marié & Carinne, pére de
trois enfants, Julie, Loic et Manon,
Pierre-Alain Gurtner est conscient
qu'il tient entre ses mains le résultat
d'un travail d'équipe. «Carinne m’a
aidé deés le début pour toute la ges-
tion administrative et comptable.
Plusieurs ouvriers viennent de
France ou du Portugal et cest elle
qui s’occupe des permis de travail.
Nous privilégions la formation d’ap-
prentis, un role important au sein
d'une enfreprise mais aussi une
lourde responsabilité».

Pierre-Alain Gurtner au quotidien: ds
d’éternels défis

§'il fallait peindre Pierre-Alain
Gurtner en quelques coups de pin-
ceau, ce serait un arc-en-ciel de cou-
leur vive. De quoi accompagner en
toute sécurité les clients désireux de
mettre en valeur leur patrimoine,

Un bref éclairage de son parcours
révéle le souci permanent de maitri-
ser les techniques avancées et
respecter la tradition. Privilégier le
travail de proximité avant de se
lancer dans de plus grands volumes.
«Prologis est une opportunité fan-
tastique et une sécurité dans l'a-
genda, mais je reste toujours a
I'écoute du client proche qui n’a
peut-étre qu'une retouche i faire ou

- un conseil & demander, notre role

est d’étre disponible. C’est le tissu
méme d'une entreprise de proxi-
mité»,

Autre caractéristique dont se
réclame l'entrepreneur: son indé-
pendance. Mieux, il souligne com-
bien I'expérience accumulée peut
avoir une importance lorsqu'il s'agit
de proposer quelque chose de vrai-
ment innovant. Ainsi, pour anticiper
sur les modes et réagir 4 la concur-
rence, ce chef d'entreprise applique
le principe de la réactivité. Offrir &
ses employés des conditions de fra-
vail optimales tout en renforcant
son image de marque tournée vers
Pavenir.

[Dany Schaer]



